Den spirituelle salgsfunnel

Sidan szlger du meditationer,
visdom og spirituelle produkter og skaber
5, 6 eller 7 cifret omsaetning (]|
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Velkommen til din e-guide, som handler om din keempemulighed for at hjelpe andre

via din spiritualitet og din forretning.

Verden har mere end nogensinde brug for kvinder, der guider, tager spirituelt
lederskab og viser en vej til transformation, healing, succes, forvandling eller
opstigning.

Alt efter, hvor du star lige nu, kan du f4 med den spirituelle salgsfunnel {4 din ud og

selge 1 labet af relativ kort tid.

Hvis du har en forretning 1 forvejen, hvor folk keber dine ydelser, eller hvis du
allerede har en masse folgere, og du ved, hvad du skal gere for at s&lge, sd vil det

selvfolgelig g hurtigst.

Hvis du er helt ny, kan du stadig selge dine spirituelle produkter 1 2024. Skal det

vare for sommerferien, er det stadig muligt at na.

Tag din spirituelle rolle pa dig

Gennem de seneste 10 ar som uddannelsesleder, meditationslerer og spirituel
businesscoach, har jeg erfaret, at mange kvinder 1 Danmark 1 arevis har forberedt sig
pa at tage den spirituelle rolle pa sig, men de fleste holder sig tilbage fra at ga frem

med det. Bade privat og 1 forretningen.
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Det kan vere dig, der tager den nu.
Tiden er med dig.

Markedet for spirituelle produkter er voksende. Ifolge en ny undersogelse fra 360
Market Updates er markedet for spirituelle produkter og tjenester i en bade stabil og
beredygtig stigning fra 2024 til 2031.

Det gzlder 1 bdde Europa og den ovrige del af verden. Altsé ogsé 1 lille Danmark.

Inden vi dykker ned i den spirituelle salgsfunnel, sa prov at nedfelde dine svar,
tanker og ideer 1 de skrivebare bokse, sd bliver det nemmere og hurtigere for dig at

lave din salgsfunnel, simpelthen fordi fokus og klarhed er halvdelen af momentum.

Nar du skriver, sa husk at have Acrobat Reader pd din computer. Sé sikrer du, at du

kan gemme det, du skriver. Hent programmet her https://get.adobe.com/dk/reader/ .

Du kan selvfolgelig ogsa overfore spergsmalene til din notesbog og arbejde der.
Hvad er mon din spirituelle sti, gave eller traening?

Du kan have flere méder, du gerne vil arbejde spirituelt pa. Det kan vare, du vil
mikse dem pa forskellige mader. Al spiritualitet kan formidles videre til andre og
“pakkes” til et digitalt produkt, et in real life kursus, et onlinekursus, en workshop, et

retreat, et 1:1 forleb, et gruppeforlab, et diplomforleb eller en uddannelse.
Listen her er ikke udtemmende:

e Klarsyn

o Klarfoling

e Staerk intuition

e Compassion-formidler

e Evnen til at guide, udfere og lede dndelige ceremonier og ritualer
e Meditationslarer

e Spirituel coaching

Copyright Liselotte Ellegaard 2024 Side 2



e Helbredende evner

e Psyko-spirituel terapeut

e Medium og afdedekontakt

e Evne til at kanalisere

e Telepati

e Ascension guide

e At heale og balancere menneskers energikroppe
e Aura reader

e Reiki healer

e Chakra-seer

e Evne til at tolke dremme

e Kommunikation med dyr

e Bevidsthedsterapeut

e Spirituelle renselser 1 boliger og lokaler

e Kontakt til ascended masters, engle, guider etc.
e Evne til at finde forsvundne genstande

e Tarot lesning

e Handlesning

e Healing med krystaller og ®delstene

e At kanalisere lyd eller musik fra dndelige kilder
e At fole jordens energi

e Evnen til at genkalde tidligere liv

e Aktivere menneskers lyskrop

e Evnen til at arbejde med chakraer og energicentre

e Evnen til at kommunikere med elementale vasener
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Hvad er det for en spiritualitet, du vil frem med? Eller hvilke forskellige? Maske

mangler din spirituelle tilgang pa listen, sd skriver du ogsé den.

Skriv 1 boksen her:

Hvilket produkt vil du lave?
Et 1:1 forlab, et gruppeforleb, et diplomforleb eller maske en uddannelse?
Her er ideer, og listen er selvfolgelig ikke udtemmende.

Ideer:

e Arscirkler eller 1-arige spirituelle udviklingsprogrammer.

e Helbredende retreats 1 hgjfrekvente, naturskenne omgivelser.

e Spirituelle workshops, retreats, kurser og seminarer om emner som
energiarbejde, chakra-balancering og intuitiv udvikling.

e Onlinekurser 1 energimedicin og alternative helbredelsesmetoder.

e Kurser in real life 1 spirituelt lederskab.

e Gruppeforleb for kvinder om opstigning, empowerment og helende kraft.

e Parforleb om spirituel seksualitet.

e Gruppeforleb med healingcirkler og ceremonier.
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Spirituelle rejser til hellige steder og kraftcentre rundt om 1 verden.
Kursusforleb i astrologi og tarotkortlaesning.

Spirituelle uddannelser 1 krystalhealing eller 5D bevidsthed.

1:1 forlab eller gruppeforleb med sjelsrejser og healing.

Indre guide kursus.

Uddannelser 1 spirituel coaching.

Kurser og uddannelse i clairvoyance.

Retreats eller diplomforlgb i moderne shamanisme.

Uddannelser 1 mindful ledelse og compassion.

Forleb med ceremonier for kvindens spirituelle opstigning og cykliske
livsstadier.

Spirituelle businessforlab.

Uddannelser 1 kreative helbredelsesmetoder.

Onlinegruppeforleb 1 spirituelle parforhold.

Ideerne er uendelige, men hvad braender du serligt for at salge?

Skriv 1 boksen her:

Copyright Liselotte Ellegaard 2024

Side 5



Har du skrevet flere ideer ovenfor? Hvis ja, s& gem dem, men merk nu efter: Hvilken
en af dem vil du have til at generere omsatning nu? Altsa hvilken en vil du arbejde

pa at gore til virkelighed forst?

Skriv 1 boksen her:

Hvad bliver kunden i stand til efter at have kobt og gennemfort dit produkt? At kende

svaret pa det, gor det nemmere for dig at selge.

Skriv 1 boksen her:
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Hvad skal produktet hedde? Det har ke&mpe betydning for en velfungerende spirituel

salgsfunnel. Kommunikation er ALT for at en funnel overhovedet virker.
Skab nu en ide til feengende titel til dit spirituelle produkt.
Formel til at lave en titel: Smerte + drom + lgsning + varighed/trin

Eksempel pa en titel fra min seneste challenge:
Abn din star chakras og giv slip pa at underspille dig selv, s& du kan leve af din
spiritualitet — 4 dages challenge.

Nu kan du identificere, hvad der er dremmen, lgsningen, smerten og varigheden 1 min

titel ovenfor.
Nu er det din tur.

Skriv 1 boksen her:

Hvad koster produktet? Hvis ikke du er klar over, hvilket produkt, du vil lave, s
forestil dig, hvad du godt kunne taenke dig at selge et produkt til.

Prisen har nemlig ogsé betydning for, hvordan du bygger din salgsfunnel. Koster det
under 5.000 kr. behaver du for eksempel ikke at lave samtaler med dine potentielle

kunder for de keber. Er det et hojt prissat produkt, sé er det afgerende, at du laver en
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mulighed for en samtale, inden kunden keber, simpelthen fordi det kraver storre tillid

og mod at leegge 30.000 hos en coach end at betale 3.300 kr. for et kursus.

Skriv 1 boksen her:

Hvad er en spirituel salgsfunnel?

En spirituel salgsfunnel betyder, at du eksplicit kommunikerer et spirituelt budskab 1
alle stadier af din salgsfunnel. Men du kan godt arbejde spirituelt og selge produkter
1 en salgsfunnel, hvor du blot ikke kommunikerer den spirituelle del ud. Det kan vaere
det spirituelle forst er noget, man féar via kontakten med dig som terapeut. Eller at et
lederprogram ferst handler om mentaltreening og videnskabelig dokumentation for
effekten, og ndr man sd er ombord 1 dit produkt, bygger du maske bro til

bevidsthedsudvikling, compassion eller lignende,

Lad os uddybe den spirituelle salgsfunnel nu, s du ved, hvad vi taler om 1 e-guiden

her.

Alt kan defineres og beskrives pa 117 méder, sa lad mig give dig et overblik.
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En salgsfunnel, eller salgstragt som det hedder pd dansk, er en flertrins-proces, som
potentielle kunder gar gennem, hvor de starter med at vaere ubevidste om dit produkt

og s til, at de faktisk keber eller ikke kaber.
En salgsfunnel bestér af forskellige faser:

Trin 1: Inviter: Hjelp din mulige kunde fra ubevidst til bevidst om dit

spirituelle produkt:

Det her er forderen til din salgsfunnel. Altsa selve indgangen til den proces, som din

malgruppe bliver ledt gennem for at blive bevidst om dit produkt.

Din forder handler altsd om at fa dine potentielle kunder til at komme ind 1 din

salgsfunnel via et fengende budskab og en kundemagnet.

En kundemagnet kan vare en challenge, et online retreat, en spirituel online event, en
masterclass, en mini-videoserie, en e-guide og lignende. Nar man tilmelder sig din
kundemagnet, kan du med meget stor ekonomisk fordel fa folk til at tilmelde sig dit

nyhedsbrev.

For at indgangen virker skal du skabe opmerksomhed og kommunikere tydelige,
krystalklare spirituelle budskaber og de gevinster, man far ved at tilmelde sig din

kundemagnet.

Indgangen virker ogséd kun, hvis du inviterer din malgruppe ind 1 din spirituelle
salgsfunnel, for det er dem, som taender pa dit budskab og som har behovet for det, du
bidrager med og dermed er det dem, der ender med kebe din ydelse. Din mélgruppe
kan bade besta af dem, som ikke kender dig endnu og dem, som ger. Du kan med

fordel markedsfore til begge, s du opnar sterre salg.

For at na ud til dem, der ikke kender dig, kan du lave betalt markedsfering savel som

organic reach.

I betalt annoncering investerer du penge for at tiltreekke kunder.
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I organic reach investerer du tid for at tiltreekke kunder.

Uanset om du betaler for at tiltreekke kunder eller ej, sd leder du ’trafik’ hen til

forderen af din spirituelle salgsfunnel. Din forder er din kundemagnet.

Trin 2: Din kunde viser interesse:

Beviset for, at dine folgere og mulige kunder er interesserede 1 dit spirituelle produkt
er, at de tilmelder sig din kundemagnet. Det er allerede en kaempesucces, nar folk
seger mere information, tilmelder sig din kundemagnet (og dermed nyhedsbrev) eller

interagerer sig i dit indhold.

Her pé dette trin, star dine kunder ikke leengere ved forderen, de er kommet indenfor 1
varmen og modtager nu din kundemagnet. Dine mulige kunder ER altsé inde i din

salgsfunnel nu.

Trin 3: Din kunde overvejer dit produkt:

Nu er kunden néet til at have modtaget din kundemagnet og din presentation af det,
du hjelper med via dit spirituelle produkt. Kunden vurderer, overvejer, marker efter
og gennemgdr (bevidst som ubevidst) sine egne indvendinger mod produktet og sin
egen tiltrekning hen mod at sige ja. Din opgave er at overvinde indvendinger og
smelte dem pa en trovardig, autentisk og naturlig méde, fordi du ved, hvad du

tilbyder, og hvad kunden fér ud af kabet.

Trin 4: Din kunde trzeffer en beslutning:
Efter at have modtaget din kundemagnet, treeffer kunden en beslutning om at kebe

eller ej. Beslutningen er pdvirket af forskellige faktorer som:

e Din kommunikation af, hvad man far ud af at kebe dit produkt.
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e At selve din praesentation og dit pitch er bygget op, sa det foles som et
fantastisk tilbud, fordi det er det.

e Hvordan du har talt ind i mélgruppens dremme og behov for lesninger eller
forlesning.

¢ Din storytelling.

¢ Din call to action.

e Hvor nemt og enkelt man kan betale.

e Kundernes tillid til dig.

e At de starste indvendinger er overvundet.

Trin 5: Handling:

Endelig, nar kunden har besluttet sig for at kebe, foretager han/hun handlingen ved at

gennemfore kabet via et betalingslink.

Formélet med en salgsfunnel er at guide potentielle kunder gennem de forskellige

faser og konvertere dem til faktiske kebere.

Eksempler pa spirituelle salgsfunnels der genererer 5-, 6- eller 7-cifret

omsztning
Spirituel salgsfunnel eksempel 1:

Trin I:

Kundemagnet: Lavt prissat 3 ugers meditationsforleb mellem 700 og 1.900 kr.
Virker bedst, hvis du allerede har en nyhedsbrevsliste eller allerede salger online til
dine folgere eller du er god til at selge, ndr du genererer trafik direkte til din

salgsside. Salgssiden bliver af nogen ogsé kaldet landingside; det er siden, hvor du
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scelger dit produkt, og kunden kan betale. Det er altsa siden, hvor du laver salg, sa

derfor kalder jeg det salgssiden.

Efter salg af dit 3 ugers forleb kan neste trin 1 din spirituelle salgsfunnel vere at lave

et upsell til trin to.

Trin 2:

Et medium eller hgjtprissat gruppeforleb: En uddannelse, et diplomforlab, et 1-arigt

treeningsforleb eller lignende: Det kan f.eks. koste 10 - 50.000 kr.
Dette er en mini-salgsfunnel med maksimum muligheder for hgj omsatning.

Prov nu at lege med tallene og antal deltagere, hvis du selv lavede et lavt prissat 3

ugers forleb og derefter et hojtprissat forleb.
Eksempel: 40 personer er med pa dit 3 ugers forlgb til 1.000 kr.
8 af dem er med pi dit forleb til 50.000. Det bliver 440.000 kr.

Nu kan du jo skrue pa tallene, alt efter hvor du star. Jo leengere du allerede er 1 din
forretning, jo flere kan du fa med, fordi du har flere folgere allerede og méske storre
budget til eventuel annoncering. Men hvis du har meget tid at investere, kan du opna
lige s& mange tilmeldinger.

Eksemplet ovenfor tager udgangspunkt i1 helt realistiske tal uden betalt annoncering

men med en nyhedsbrevsliste.

Hvad skulle der til for at generere en million 1 den her simple salgsfunnel?

Eller hvad er dit mal? Prov at skrive din ide til en spirituel salgsfunnel, hvor du har et
lavt prissat produkt og derefter et upsell. Prav ogsé at skrue pa tallene, indtil du
rammer den omsetning, du ensker. Hvis ikke den forste spirituelle salgsfunnel giver

dig hele din dremmeomsatning, sa laver du bare en mere.
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Skriv 1 boksen her:

Spirituel salgsfunnel eksempel 2:
Trin I:

Kundemagnet: 4-5 dages challenge til 0 kr. om energimedicin og healing af smerter.
Lav en landingside, hvor malgruppen kan tilmelde sig med navn og email, sd man

ogsa bliver tilmeldt dit nyhedsbrev.

Uanset om det er mennesker, der kender dig eller ej, sd skal de tilmelde sig via din
signup boks pd din landingside. Altsd siden man /ander pa, nar man klikker pé det

link du deler, nar du inviterer folk med.

Inviter folk fra dit nyhedsbrev, dine SoMe-flader og/eller lav betalt annoncering, som

leder trafik til din kundemagnet.

Trin 2: Lav challengen i en Facebookgruppe, hvor du kan lave lives og evt. dele

worksheets eller workbooks.
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Trin 3: Pé tredje- eller flerdedagen salger du dit produkt. Det kan vere 1:1 forleb,
gruppeforlab, uddannelsespladser eller lignende. Det kan vere, det koster et sted

mellem 25.000 og 65.000.

Hvis den her ide kunne vere noget for dig, sa skriv dine ideer, tal og antal deltagere,

sd du nér det omsatningsbeleb, du dremmer om.

Skriv 1 boksen her:

Spirituel salgsfunnel eksempel 3
Trin I:

Kundemagnet: Webinar til 0 kr. om det indre lys, science, spiritualitet og at falge sit
livsformal 1 arbejdslivet. Lav en landingside, hvor mélgruppen kan tilmelde sig med

navn og email, s& man ogsa bliver tilmeldt dit nyhedsbrev.

Inviter folk fra dit nyhedsbrev, dine SoMe-flader og/eller lav betalt annoncering.
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Trin 2

P& webinaret kan du s&lge workshopbilletter om at skabe et selvstendigt arbejdsliv

og salg via energi, Human Design og ens sjelsformal til 1.600 til 3.000 kr.

Trin 3:

P& workshoppen kan du s@lge din hejt prissatte spirituelle uddannelse eller dit

spirituelle forleb til 25 til 60.000 kr.

Hvad taler til dig her? Prov at lege med dine egne ideer, tal og den omsatning, du

dremmer om.

Skriv 1 boksen her:

Spirituel salgsfunnel eksempel 4:

Trin 1:

Lav et onlinekursus med hej verdi til lav pris, for eksempel: Sddan taber du 7 kilo
med sjelstype-metoden. Det kan eksempelvis vere fra 99 kr. til 299 kr.

Led trafik til salgssiden. Ogsé betalt annoncering. Din tid er ikke med 1 ideen her,

kunden gennemgér kurset selv. Det er dermed passiv indtegt.
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Trin 2:
Lav upsell til et kursus mere eller en videoserie hvor man far noget, som passer til dit

forste salg. Prisen kan for eksempel vaere 500 til 700 kr.

Trin 3
Kan vere yderligere upsell og et downsell alt efter, hvad kunden valgte i trin 2. Hvis
kunden sagde nej til trin to salget, sd led dem til en mulighed, der koster nogenlunde

det samme som det, de har kobt.

Hvis kunden sagde ja til trin to, s& kom med en mulighed mere for et upsell. Det kan

vaere et forleb in real life. Det kan eksempelvis koste 15 til 35.000.

Du kan ogsé fortsette med, at det er passiv indtaegt sddan at ethvert up- og downsell

er digitale produkter.
At skabe passiv indtaegt
Er fuldt ud mulig, jeg anbefaler det dog ikke til:

1) Folk, der mest elsker at arbejde sammen med mennesker og have kontakt, hvad

end det sa er online eller en real life.
2) Nystartede iverksattere.
Ver virkelig opmarksom nu:

Nar du lukker gjnene og kigger indad, hvad feler du, kalder pa dig, hvilken

salgsfunnel ide teender dig?

Det, der udvider dig og giver dig en folelse af energi, folg den.
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Skriv 1 boksen her:

Merk nu godt efter: Er der noget der kunne holde dig tilbage fra at saelge spirituelle
produkter?
Det, du er bevidst om, kan ikke holde dig tilbage, sé fa eventuelle tilbageholdende

tanker og folelser ind 1 lyset:

Skriv her:
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Smukt... du har udfyldt e-guiden... du er flere skridt naermere din spirituelle

salgsfunnel!
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