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VELKOMMEN  
- OG TAK FOR SVAR -



HVAD LÆRER DU I AFTEN?
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INDHOLD

ÅRLIG OMSÆT-NINGSVÆKST



3 PROFITABLE
SALGSMETODER
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TIL SALG AF KURSER, 1 
TIL 1 FORLØB, 

GRUPPEFORLØB, 
RETREATS OG 

UDDANNELSER 



Hvorfor er det afgørende at få
salgsmetoder?
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Masterclassen er perfekt,  hvis du oplever 
en stor trang ti l  at hjælpe andre via kurser,  
forløb, retreats og uddannelser…
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Hvis du mangler at sælge (nok) pladser og 
skabe høj,  kontinuerlig indtægt

….og du vil  gerne have viden om 
salgsmetoder,  der reelt virker,  og som 
måske kan være løsninger for dig

8



MASTERCLASSEN, WEBSHOPS OG FYSISKE 
PRODUKTER?

9



Hvem er jeg?



-

-
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- Forfatter til businessbog for kvinder
- ICF uddannet business og succescoach
- Markedsføringsmentor
- 4,5 års businesstræning og uddannelse i USA
- Uddannelsesleder på MMC iværksætter uddannelsen
- Educational psychologist
- Kandidat speciale i arbejdsliv, neuropsykologi, positiv psykologi 

og mindfulness i erhverv 
- Psykoterapeut
- Corporate baseret og lægeeksamineret stresscoach
- Uddannet lærer
- Massør

Fra angst gadetøs til global business kvinde



NOK OM MIG…NU SKAL VI TIL DIG 
OG DIN DRØMMEVIRKSOMHED 
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SLIDES + 
TJEKLISTE MED GUIDE
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F.O.K.U.S.
LAD OS STARTE MED AT 

FORSTÅ MATRIXEN
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Matrixen er både en struktur og ”beholder” 

som f indes i :

1) Sindet – som kan arbejde for el ler imod dig

2) Systemer – som kan arbejde for dig 

eller imod dig



Matrixen er din unikke kapacitet i  forhold t i l  
at t i l t række penge og velstand

- Indefra og ud - .  
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Den indre matrix: 

består bla. af beslutninger, som du har taget om 

penge for lang t id siden, før du forstod hvad 

penge var
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Matrixen er som ”støbt ind” i  s indet, kroppen, 

DNA’et og kan være indst i l let t i l  

GO el ler STOP
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Er din matr ix indst i l let t i l  høj kontinuerl ig 

indtægt på din fagl ige passion og dine gaver, 

talenter?
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Den ydre matrix

er de systemer og strukturer, du sætter op f .eks. 

online for at din forretning kan gentage salg

for kontinuerl igt salg 

- automatisering af kundeflow-
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Når den indre matr ix er st i l let på GO, holder 

du dig ikke t i lbage fra synl ighed, 

markedsføring og salg i  din forretning
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Når du træder ud af matrixen kan  
nye, store ting ske



2 3

Vil du være med? 



MATRIX MEDITATION
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SALGSMETODE 1
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Masterclasses og webinarer
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FRA: Det tror jeg ikke på
TIL:  Salg igen og igen



Hvad skal der til for at sælge 
via webinar og masterclass?
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Opbygningen af selve 
webinaret/masterclassen:
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1. Velkommen og introduktion
2. Hvad lærer du om
3. Den afgørende grund til at lære det
4. Hvem masterclassen er for
5. Præsentation af dig selv med storytelling
6. Undervis i det valgte emne – Brug cases, storytelling og/eller egen historie med relevans for produkt
7. Giv folk noget de kan omsætte
8. Byg bro mellem masterclassens/webinarets indhold og dit forløb, kursus, retreat eller din uddannelse
9. Call to action – Ved lavt og medium prissat produkt - sælg direkte – Ved høj prissat inviter til samtale
10. Svar på spørgsmål
11. Tak for nu og del hvad der bliver sendt til dem



Hvordan får du folk på 
webinaret/masterclassen?
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1. Lav en tilmeldingsside – en landingside 
2. Inviter via organic reach: nyhedsbrev, stories, FB gruppe, lives, 

skrevne posts – del linket til masterclassen så folk kan signe op
3. Inviter via betalt annoncering – Driv trafik til landingsiden



SALGSMETODE 2
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ONLINE EVENTS

1) ONLINE RETREAT
2) ONLINE BOOTCAMP
3) CHALLENGE
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Opbygningen af selve 
eventen:
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1. Bestem hvor lang eventen skal være
2. Undervis hver dag
3. På første dagen byder du velkommen og giver intro introduktion og overblik over eventen
4. Fortæl hvad de lærer 
5. Den afgørende grund til at lære det
6. Hvem der særligt har glæde af eventen
7. Præsentation af dig selv – med storytelling
8. Undervis
9. Lad de første tre dage gå med undervisning (inden du begynder at pitche)
10. Brug storytelling, cases og egen historie i din undervisning
11. Giv folk noget de kan omsætte
12. Byg bro mellem emnet og det du sælger
13. Sælg på 4. og 5. dagen (hvis det er en event på 5 dage)



Hvordan får du folk på 
eventen?
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1. Lav en tilmeldingsside – en landingside 
2. Inviter via organic reach: nyhedsbrev, stories, FB gruppe, lives, 

skrevne posts – del linket til eventen så folk kan signe op
3. Inviter via betalt annoncering – Driv trafik til landingsiden
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Hvad jeg gør i  en challenge for at opnå 
70 – 100% konvertering i  en kampagne?



- Giver mere end forventet 
- Bygger relationer
- Lytter,  giver råd og feedback 
- Lader systemer arbejde for mig
- Bruger cases og storytell ing
- Har det sjovt og lader energien rulle
- Præsenterer den større løsning
- Giver fleksible betalingsmuligheder
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SALGSMETODE 3
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WORKSHOPS
SPEAKING IN REAL LIFE 
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Opbygningen af selve 
eventen:
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1. Fortæl hvad de lærer – giv overblik
2. Den afgørende grund til at lære det
3. Præsentation af dig selv med storytellling
4. Undervis
5. Brug storytelling, cases og egen historie i din undervisning
6. Giv folk noget de kan omsætte – hjælp dem videre - - Giv løsninger, svar og handleskridt
7. Edutain - Educate
8. Få folk til at føle sig selv
9. Få folk til at lave øvelser - også sammen
10. Byg bro mellem emnet for workshoppen og det du sælger
11. Præsenter din større løsning eller salg af fysisk produkt i rummet – Ved highend: inviter til samtale
12. Få tilmelding og sælg på selve workshoppen ved at give en særlig pris
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SPØRGSMÅL FRA SURVEY

HVORDAN FÅR JEG LAVET DEN FUNNEL

FORDOBLING AF OMSÆTNING

ØGE OMSÆTNING

SYNLIGHED

KUNDER PÅ FORLØBET

MARKEDSFØRING

SYSTEMER OG PLATFORME

UDSÆTTELSE



Tænk på et produkt, du gerne vil lave, og på 
hvad prisen er – Skriv i chatten

PRÆMISSEN ER PRODUKTER ALA:
ONLINEKURSER, 1 TIL 1 FORLØB, GRUPPEFORLØB, UDDANNELSER, 

DIPLOMGIVENDE FORLØB, ÅRSCIRKEL, 1 ÅRS VIP MASTERMIND OG LIGNENDE
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SALGSMATRIX MED WEBINAR OG MASTERCLASS 
SOM EKSEMPEL
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EKSEMPLER PÅ MÅDER DU KAN SKABE 
KONTINUERLIG INDTÆGT PÅ
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1) Lav en evergreen masterclass eller et 
webinar og lad systemer arbejde for dig, mens 

du gør andre ting 
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2) Lav passiv indtægt

Igen systemer arbejder for dig, mens du lever 
og leger 
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3) Lav abonnement
Du får indtægt hver måned ved det, du leverer
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Low, medium, highend ”abonnement” 



TØR DU DET HER? 
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FOR FORUDSIGELIG HØJ INDTÆGT



De fleste anbefaler ikke at gøre det, men det har 
givet mig kontinuerlig høj indtægt i årevis
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Folk får en skræddersyet betalingsmulighed
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EKSEMPEL 1 TIL DIG: 
Hvis du laver en uddannelse, et diplomgivende kursus,   
en årscirkel, et gruppeforløb, et 1 årigt mentoring eller 

mastermindforløb
48.000 kr. ekskl. moms, 

og man får lov at betale over 1 år…
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UDREGNING:
15 personer betaler 4000 om måneden for 1 års 

cirkel eller en uddannelse = 
det bliver 60.000 ekskl moms per måned

5 1

.



EKSEMPEL 2 TIL DIG 
Diplomgivende kursus eller gruppeforløb koster 

30.000 og 12 personer betaler 3000 per 
måned i 10 rater
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DESIGN DIN FORRETNING UD FRA 
HVORDAN DU VIL LEVE OG ARBEJDE 
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Uddannelse 1 til 1 forløb Gruppeforløb
Onlinekurser/digitale 

produkter

Diplomgivende 
kursus

Retreats
1 årscirkel eller

mastermind
Workshops
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Hvis du skal holde fri i en måned eller to hvert 
år eller holde fri flere dage hver måned, 

- så lav dit businessdesign ud fra det

HVIS IKKE DU STYRER OG DESIGNER DIN FORRETNING, 

SÅ STYRER DIN FORRETNING DIG
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Du er blevet vist:

• Hvordan du kan skabe kontinuerlig indtægt

• Hvordan du kan træde ud af matrixen  

• 3 profitable salgsmetoder 

• Hvordan en salgsfunnel kan se ud

• Hvilke produkter du kan lave til medium og højtprissat

• At du kan designe din forretning efter din livsstil



BROEN FRA HER,  HVOR DU STÅR NU
OG OVER PÅ DEN ANDEN SIDE

I



HVIS DU ØNSKER, AT JEG 
UNDERVISER OG GUIDER DIG



SÅDAN KAN DU BLIVE FØRT 
HELE VEJEN

5 8

1 TIL 1 VIP 
FORLØB 

FAST TRACK



MARLOU MOURAD

• Forfatter

• Ansigtsyoga ekspert

• Kursusleder i essensbaseret lederskab
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METTE EG

• Vægttabsmentor

• Sundhedscoach 

• Kostvejleder

• Uddannelsesleder

• Sygeplejerske
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NORMAL PRIS 55.000
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GÆLDER TIL 1 JULI
DE FØRSTE 3 FÅR 2 

BONUSSER



Bonus 1:
Følg drømmen om at udgive en 

bog ved et forlag 
Få hjælp til at udvikle din synopsis fra a til z 

Værdi: 18.000 ekskl. moms
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Bonus 2:
Sådan sælger du halvdagskurser til erhverv 

for15.000 ekskl. moms
Værdi: 6.500 ekskl. moms

6 7



Alt i alt:
Med forløb, intensive med frokost, bonus 1 og bonus 2 

får du værdi for 79.500
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Du er med på 1 til 1 forløbet for 
6.000 og 12 rater af 2800 ekskl. moms.

ELLER 

Engangsbetaling 38.000 ekskl. moms
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BOOK EN GRATIS SALGSMETODE-
SPARRING MED Q & A

7 0

https://calendly.com/liselotteellegaard/bizsparring

https://calendly.com/liselotteellegaard/bizsparring


TID TIL SPØRGSMÅL

7 1



TAK
EN MAIL BLIVER SENDT TIL DIG 

MED SLIDES OG TJEKLISTE GUIDE

LISELOTTE ELLEGAARD
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