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VELKOMMEN
- OG TAK FOR SVAR -



HVAD LARER DU | AFTEN?



INDHOLD

Hvad der skal til for at overga den indtzegt, du har nu - flere gange - uanset om du tjener 4, 5 eller 6 cifret lige nu
Hvordan du saelger medium og hgjtprissatte produkter - ogsa som ukendt

At fa dine dybeste gaver ud i verden og dermed opna endnu starre succes - selv nar du feler dig ramt af frygt
Hvordan du udskifter den pengematrix, som bremser kvinder i at na 6 og 7 cifret omsaetning pa deres sjlsarbejde
Hvad jeg ggr for at opna 70 - 100% konvertering i en kampagne

Hvorfor du ikke behgver at tro perfekt pa din drgm for at lykkes big time



TIL SALG AF KURSER, 1
TIL 1 FORLOB,
GRUPPEFORLYB,
RETREATS OG

3 PROFITABLE
SALGSMETODER UDDANNELSER




Hvorfor er det afgorende at fa
salgsmetoder?



Masterclassen er perfekt, hvis du oplever
en stor trang til at hjeelpe andre via kurser,
forlegb, retreats og uddannelser...



Hvis du mangler at saelge (nok) pladser og
skabe hgj, kontinuerlig indtaegt

....0g du vil gerne have viden om
salgsmetoder, der reelt virker, og som
maske kan veere lgsninger for dig



MASTERCLASSEN, WEBSHOPS OG FYSISKE
PRODUKTER?



Hvem er jeq?
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Forfatter til businessbog for kvinder

ICF uddannet business 0g succescoach
Markedsfgringsmentor

45 ars businesstraening og uddannelse i USA
Uddannelsesleder pa MMC ivaerkseetter uddannelsen
Educational psychologist

Kandidat speciale i arbejdsliv, neuropsykologi, positiv psykologi
0g mindfulness i erhverv

Psykoterapeut

Corporate baseret og laegeeksamineret stresscoach

Uddannet leerer

Massar



NOK OM MIG..NU SKAL VI TIL DIG
OG DIN DROMMEVIRKSOMHED



TJEKLISTE MED GUIDE
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F.O.K.U.S.
LAD OS STARTE MED AT
FORSTA MATRIXEN



Matrixen er bade en struktur og "beholder”
som findes I:

1) Sindet — som kan arbejde for eller imod dig

2) Systemer — som kan arbejde for dig
eller imod dig



Matrixen er din unikke kapacitet | forhold til
at tiltreekke penge og velstand
- Indefra og ud -



Den indre matrix:
bestar bla. af beslutninger, som du har taget om
penge for lang tid siden, fgr du forstod hvad
penge var



Matrixen er som “stgbt ind” i sindet, kroppen,
DNA'et og kan vere indstillet til
GO eller STOP



Er din matrix indstillet til hgj] kontinuerlig
indteegt pa din faglige passion og dine gaver,
talenter?



Den ydre matrix
er de systemer og strukturer, du seetter op f.eks.
online for at din forretning kan gentage salg
for kontinuerligt salg
- automatisering af kundeflow-



Nar den indre matrix er stillet pa GO, holder
du dig ikke tilbage fra synlighed,
markedsfgring og salg I din forretning



Nar du treeder ud af matrixen kan
nye, store ting ske
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Vil du veere med?
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MATRIX MEDITATION




SALGSMETODE 1



FRA: Det tror jeg ikke pa
TIL: Salg igen og igen
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Hvad skal der til for at seelge
via webinar og masterclass?



Opbygningen af selve
webinaret/masterclassen:

Velkommen og introduktion

Hvad leerer du om

Den afggrende grund til at laere det

Hvem masterclassen er for

Praesentation af dig selv med storytelling

Undervis i det valgte emne - Brug cases, storytelling og/eller egen historie med relevans for produkt
Giv folk noget de kan omsaette

Byg bro mellem masterclassens/webinarets indhold og dit forlab, kursus, retreat eller din uddannelse
Call to action - Ved lavt og medium prissat produkt - seelg direkte - Ved hgj prissat inviter til samtale

10 Svar pa spargsmal

11. Tak for nu og del hvad der bliver sendt til dem



Hvordan far du folk pa
webinaret/masterclassen?

1. Lav en tilmeldingsside - en landingside

2. Inviter via organic reach: nyhedsbrey, stories, FB gruppe, lives,
skrevne posts - del linket til masterclassen sa folk kan signe op

3. Inviter via betalt annoncering - Driv trafik til landingsiden



SALGSMETODE 2



ONLINE EVENTS

1) ONLINE RETREAT
2) ONLINE BOOTCAMP
3) CHALLENGE




Opbygningen af selve
eventen:

Bestem hvor lang eventen skal vaere
Undervis hver dag
Pa farste dagen byder du velkommen og giver intro introduktion og overblik over eventen
Forteel hvad de leerer
Den afggrende grund til at laere det
Hvem der seerligt har glaede af eventen
Praesentation af dig selv - med storytelling
Undervis
Lad de farste tre dage ga med undervisning (inden du begynder at pitche)
. Brug storytelling, cases 0g egen historie i din undervisning
. Giv folk noget de kan omsette
. Byg bro mellem emnet og det du seelger
. Seelg pd 4. 0g 5. dagen (hvis det er en event pa 5 dage)
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Hvordan far du folk pa
eventen?

1. Lav en tilmeldingsside - en landingside

2. Inviter via organic reach: nyhedsbrey, stories, FB gruppe, lives,
skrevne posts - del linket til eventen sd folk kan signe op

3. Inviter via betalt annoncering - Driv trafik til landingsiden



Hvad jeg gor i en challenge for at opna
70 - 100% konvertering i en kampagne?



Giver mere end forventet

Bygger relationer

Lytter, giver rad og feedback

Lader systemer arbejde for mig
Bruger cases og storytelling

Har det sjovt og lader energien rulle
Praesenterer den storre lgsning
Giver fleksible betalingsmuligheder



SALGSMETODE 3



WORKSHOPS
SPEAKING IN REAL LIFE




Opbygningen af selve
eventen:

Forteel hvad de leerer - giv overblik

Den afggrende grund til at laere det

Praesentation af dig selv med storytellling

Undervis

Brug storytelling, cases 0g egen historie i din undervisning

Giv folk noget de kan omsatte - hjaelp dem videre - - Giv lgsninger, svar 0g handleskridt
Edutain - Educate

Fa folk til at fale sig selv

Fa folk til at lave velser - 0gsd sammen

10 Byg bro mellem emnet for workshoppen og det du saelger

11. Praesenter din starre lgsning eller salg af fysisk produkt i rummet - Ved highend: inviter til samtale
12. Fa tilmelding 0g salg pd selve workshoppen ved at give en serlig pris
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Taenk pa et produkt, du gerne vil lave, og pa
hvad prisen er — Skriv i chatten

PRAMISSEN ER PRODUKTER ALA:
ONLINEKURSER, 1 TIL 1 FORL@B, GRUPPEFORLYB, UDDANNELSER,
DIPLOMGIVENDE FORL@B, ARSCIRKEL, 1 ARS VIP MASTERMIND OG LIGNENDE



SALGSMATRIX MED WEBINAR OG MASTERCLASS
SOM EKSEMPEL

—

Facebook La”ﬁ:"mgesge ] Takkeside + Ma”lkzcmr-t: +3
annoncéri3 |—um Mail 1 med . 2
aer masterclass link og info remindere p
Y eller webinar dagen
) Markedsfar
L Hold din Follow up | noget nyt
masterclass . >
. . mail x 2 efter en
eller dit webinar
pause

l :

Reminder om dit
tilbud - salg

Seelg 1 til 1 eller
gruppeforlab medium

: Seelg et nyt produkt
prissat



EKSEMPLER PA MADER DU KAN SKABE
KONTINUERLIG INDTAGT PA



1) Lav en evergreen masterclass eller et
webinar og lad systemer arbejde for dig, mens
du ger andre ting



2) Lav passiv indtaegt

Igen systemer arbejder for dig, mens du lever
og leger



3) Lav abonnement
Du far indtaeegt hver maned ved det, du leverer



Low, medium, highend "abonnement”



TOR DU DET HER?
FOR FORUDSIGELIG H@J INDTAGT



De fleste anbefaler ikke at gore det, men det har
givet mig kontinuerlig hgj indtaegt i arevis



Folk far en skraeddersyet betalingsmulighed



EKSEMPEL 1 TIL DIG:

Hvis du laver en uddannelse, et diplomgivende kursus,
en arscirkel, et gruppeforlab, et 1 arigt mentoring eller
mastermindforlab
48.000 kr. ekskl. moms,
og man far lov at betale over 1 ar...



UDREGNING:

15 personer betaler 4000 om maneden for 1 ars
cirkel eller en uddannelse =
det bliver 60.000 ekskl moms per maned



EKSEMPEL 2 TIL DIG

Diplomgivende kursus eller gruppeforleb koster
30.000 og 12 personer betaler 3000 per
maned i 10 rater



DESIGN DIN FORRETNING UD FRA
HVORDAN DU VIL LEVE OG ARBEJDE

Onlinekurser/digitale

Uddannelse 1 til 1 forleb Gruppeforlgb hrodukter

Diplomgivende 1 drscirkel eller
kursus NEER)E mastermind ITElE



Hvis du skal holde fri i en maned eller to hvert
ar eller holde fri flere dage hver maned,
- sa lav dit businessdesign ud fra det

HVIS IKKE DU STYRER OG DESIGNER DIN FORRETNING,
SA STYRER DIN FORRETNING DIG



Du er blevet vist:

Hvordan du kan skabe kontinuerlig indtaegt

Hvordan du kan treede ud af matrixen

3 profitable salgsmetoder

Hvordan en salgsfunnel kan se ud

Hvilke produkter du kan lave til medium og hgjtprissat
At du kan designe din forretning efter din livsstil




BROEN FRA HER, HVOR DU STAR NU
OG OVER PA DEN ANDEN SIDE




HVIS DU @NSKER, AT JEG
UNDERVISER OG GUIDER DIG



CBudoness 7417
DESIGN ET UNIKT
PRODUKT OG
SALG DET IGEN OG
IGEN MED

METODER,; DER
MATCHER DIG

FORL@B FOR DIG DER HJZALPER ANDRE VIA
KURSER, FORL@B ELLER UDDANNELSER

BOOK EN GRATIS STRATEGI SESSION

. Reek ud efter stjernerne med Liselotte Ellegaard:

Forfatter * Markedsfgringsmentor = Certificeret ICF business- og succescoach i USA

Egen business siden 2010 * Uddannelsesleder p4 MMC + Educational Psychologist *
Corporate based, laegesksamineret stresscoach * Psykoterapeut




MARLOU MOURAD

Forfatter
Ansigtsyoga ekspert

Kursusleder i essensbaseret lederskab




METTE EG

Veegttabsmentor

Sundhedscoach

Kostvejleder

Uddannelsesleder

Sygeplejerske




HER ER ALT, DU FAR:

12 sessioner - Den ferste varer 1,5 time og resten 1 time

Salgsfunnel traening og kundemagnet vejledning

10 manualer, skabeloner, videoguides og workbooks

Undervisning i systemer der automatiserer kundeflow - Undervisning og vejledning i
Simplero

Markedsfering og synlighed - Annoncering, nyhedsbreve, Instagram, Facebook, branding,
sa du kan konvertere leads til salg

Eksterne undervisere i Simplero og Facebook

3,5 times intensive med frokost in real life

Business undervisning, hands on business, 1 til 1 mentoring, personlig udvikling og highvibe
energi et sk@nt sted.

Holdes i Arhus eller efter aftale hvis jeg er rundt i landet - Dagen kan ikke konverteres til noget
andet eller til online. Det er en ekstra gave, som er puttet pa.

Video guide




NORMAL PRIS 55:06060



Eksempel pa betalingsmulighed

Kom i gang for 6.000kr.

Betal resten i 12 rater a 2.800

Priser er ekskl. moms



Eller betal pa én gang:

38.000kr.

Priser er ekskl. moms



GALDER TIL 1 JULI
DE FORSTE 3 FAR 2
BONUSSER



Bonus 1:
Folg dreammen om at udgive en
bog ved et forlag
Fa hjeelp til at udvikle din synopsis fra a til z

Veerdi: 18.000 ekskl. moms



Bonus 2:
Sadan saelger du halvdagskurser til erhverv
for15.000 ekskl. moms
Veerdi: 6.500 ekskl. moms



Alt i alt:
Med forlab, intensive med frokost, bonus 1 og bonus 2
far du vaerdi for 79.500



Du er med pa 1 til 1 forlabet for
6.000 og 12 rater af 2800 ekskl. moms.

ELLER
Engangsbetaling 38.000 ekskl. moms



BOOK EN GRATIS SALGSMETODE-
SPARRING MED Q & A

https://calendly.com/liselotteellegaard/bizsparring



https://calendly.com/liselotteellegaard/bizsparring

TID TIL SPORGSMAL
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MED SLIDES OG TJEKLISTE GUIDE

LISELOTTE ELLEGAARD
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